Welche Ziele haben Sie? =

KURS WACHSTUM

Kosten senken/Qualitat
der Verwaltung steigern

[J Kosten Einsparungen 1

- 50% der BP/FC als
Unternehmensgewinn

Zeiteinsparungen — 70%

[ Software optimieren 2

'] Individuelle
Unternehmensbetrachtung fur lhre
Unternehmen um
Starken/Schwachen analysieren zu
kdnnen. 3

[1 Coaching verschiedene
Themenbereiche 4

Einnahmen steigern

[1 Spezialisierte Kundenberater finden
[] Cross-selling Quote erhohen

[] Optimierung Provisionserlose

[1 Honorare erhalten

[] Zusatzliche (stornofreie) Einnahmen
[1 Neukundenzugang

[J Alternative Produkte

[J Immobilien

[] Kapitalanlagen

[J Karriere

[] Maklerberater
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JEZ

KURS RUHESTAND

1.
Unternehmensnachfolge/
Unternehmenssicherung

[ Unternehmen “Erbe” sichern
[1Unternehmenswert steigern
[J Altersteilzeit

[J Unbefristete “Rente”

[1 Nachfolger finden

[ Verkauf B/C Kunden

[J Verkauf gegen Einmalzahlung
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Wir sind ein spezieller Maklerservice, der Antworten und Losungen auf viele Fragen und
Herausforderungen der aktuellen schwieriger werdenden Marktsituation vorstelit.
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JEZNETZWERK
Aktuell:

Wir beschaftigen uns speziell mit den Auswirkungen eines sich stark andernden Marktes und stellen Losungsmaoglichkeiten
vor. Unsere Servicebereiche sind:

* Kosten sparen
*  Einnahmen steigern
*  Unternehmenssicherung/ Unternehmensnachfolge

Individuell und neutral:
Sie sagen uns lhre Ziele/ Wiinsche. Wir suchen fiir Sie Losungsmaoglichkeiten.

Zusatzlich informieren wir bequem liber die Méglichkeiten von mehr als 60 verschiedenen Unternehmen, die Sie nutzen
kénnen. Diese groBe Auswahl garantiert ein sehr hohes MaR an individuellen Nutzen. Zusatzlich erhalten Sie sehr bequem
einen Uberblick iiber verschiedene Méglichkeiten des Marktes.

Erfahren:
Mehr als 30 Jahre einschlédgige Erfahrung.

Service:
Unsere Dienstleistung ist kostenfrei, diskret und unverbindlich. Also risikolos.

Flexibel und lukrativ:
Sie konnen unser Netzwerk auch nutzen, um fiir sich ,Werbung” zu machen, um damit Kunden/ Mitarbeiter gewinnen zu

konnen.
Als ,Maklerberater” konnen Sie Sie sich eine lukrative zusatzliche Einnahmequelle erschlieBen. /

"JEZ" Ubernimmt keine Haftung fur die

11.06.7014 Dienstleistungen oder Tatigkeiten seiner 2
Netzwerkpartner oder seiner Netzwerker



