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Mit wenigen Folien zum Ziel. Natürlich können Sie auch die Fachfolien zusätzlich nutzen. So 
wie es Ihnen gefällt.   Viele Erfolge 
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Vorbereitung 
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Vorbereitung 

Nutzen Sie einen einfachen Fragebogen 
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Erstgespräch/ Kundenansprache 

Sehr geehrter …. 
  
das existenzbedrohende Risiko durch Berufsunfähigkeit ist leider allgegenwärtig. Eine leistungsstarke und bezahlbare 
Absicherung in adäquater Höhe, war, obwohl dies besonders wichtig wäre,  bislang nicht möglich. Aber ich kann 
Ihnen nun eine gute Nachricht geben. 
 
Eine kleine Gruppe von ausgewählten und qualifizierten Versicherungsmaklern, zu der auch ich gehöre, hat sich 
dieser Problemstellung angenommen und  genau hierfür, ein passendes und exklusives Deckungskonzept - speziell 
für Chefs/ Unternehmer und Führungskräfte -  erarbeitet. Damit können wir, einen wirklich ärgerlichen Missstand, 
überzeugend beseitigen. 
 
Zu den absoluten Besonderheiten gehören: 
- Adäquate Absicherung für Chefs/ Unternehmer; Erstklassige Bedingungen; super Preis-/ Leistungsverhältnis; 

ohne Gesundheitsfragen möglich  
- Öffnungsklausel für ausgewählte Belegschaftsteile; Sie werden als AG deutlich attraktiver, ohne Aufwand, ohne 

Risiko 
 
Dieses Konzept würde ich Ihnen gerne persönlich vorstellen. Ich bin überzeugt, dass Sie begeistert sein werden. 
Wann würde es Ihnen passen? 
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Stress ist altersunabhängig 
Eine Berufsunfähigkeit wird auch heute noch oft mit einer Alterskrankheit gleichgesetzt. Dabei scheinen die zahlreichen Studien, die das 
exakte Gegenteil belegen meist ungehört zu verklingen. Bereits seit Jahren gelten psychische Leiden als wahrscheinlichste BU-Ursache. 
Fast jeder dritte Fall wird durch Stress und ähnliche Faktoren verursacht. Eine unmittelbare Beziehung zum Alter: nicht gegeben. 

Erstansprache 

-  Statistik  - 
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Erstansprache 

-  Statistik  - 
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Erstansprache/ 

Argumentation 
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Nutzen Sie nur ein einziges Dokument. 

Erstgespräch 

- Struktur  - 



20.09.2018 Vertriebsleitfaden  11 

Erstgespräch 

- Festlegen Finanzierung  - 
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Erstgespräch 

- Festlegen Finanzierung  - 

Mit einer einzigen Folie erklären Sie die Finanzierungsmöglichkeiten, Sie vergessen nichts und können diese Folie 
Ihrem Beratungsprotokoll beifügen. 
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Erstgespräch 

- Produktdesign  - 

Passen Sie jetzt das Produkt an die individuellen Wünsche Ihrer Kunden an. 

Angebotsanforderung und Optimierung der tariflichen Möglichkeiten 
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Erstgespräch/ fachlich 

- Vorteile in der Übersicht - 
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Erstgespräch/ fachlich 

- Konzept in der Übersicht - 
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Konkrete Angebotsanforderung 

  
Link: https://www.biometric-
underwriting.de/login 
Benutzername: bBU Collect Plus 
Passwort: Angebot-bBU-Collect-Plus 
  
Auch die Annahmerichtlinien  
sind hier hinterlegt. 
  

https://www.biometric-underwriting.de/login
https://www.biometric-underwriting.de/login
https://www.biometric-underwriting.de/login
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Konkrete Angebotsanforderung 

- Benötigte Daten - 

Diese vorbereitete Excel Liste finden Sie ebenfalls im Download – Bereich 
 
Dort finden Sie ebenfalls die kompletten Antragsunterlagen. 
 


